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借力养老年金再创巅峰

养老规划师考试研究中心



人老了，不一定能挣钱，

但是一定要花钱

社保 存款 国债

人这一生，不一定会生病，不一定有意外，但一定会变老
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社会保障，是国家或政府向丧失劳动能力

、失去就业机会，以及遇到其他事故而面

临经济困难的社会成员提供的基本生活条

件。

公共福利保障是建立在普惠的基础上。普

惠性的保障就是尽可能照顾到更多的公民
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养老金是转移性支付制度 ，采取现收现

付的形式。当人们老了以后领取的养老

金，是以后在工作的年轻人所缴纳的钱

。

而现在缴钱的年轻人越来越少，领钱的老

人 越来越多。

普惠



缴费者来赡养一个离退休者，2050年则几乎1个缴费者需要赡养一个离退休者。

全国城镇企业职工基本养老保险基金累计结余在2027 年达到峰值6.99 万亿元，然后开始迅速下降，到

2042 年几近耗尽。

根据《中国养老精算报告2019-2050》的调查研究显示，养老保险支付压力在不断提升。2019年由接近2 个

资料来源:《中国养老金精算报告2019-2050》
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•圈中人寿险资源网收集整理制作，未经圈中人寿险资源网授权请勿转载
转发，违者必究



国债收益率数据来自“英为财情”2月5日14:59实时
收益





让保单帮助您拥有确定的幸福无忧的未来生活



客户异议1：现在手里没钱， 等等再说吧

时间是财富最好的朋友，越早投入，收益越高。哪怕每年的收益很低，时间带来的复利，

累积的财富也会相当可观。强制储蓄的过程，就是不断增加本金的过程。收益=本金*时间*

收益率，高收益的决定因素不是利率，而是本金。

客户异议2：流动性差

急需用钱时可保单贷款（现金价值80%），利率低、到账快，不影响后期收益。

减保、减额交清等权益提供灵活资金管理，国债提前支取会损失利息。



客户异议3：分红不确定

分红虽不保证，但太平2024年股市投资收益率22.08%，历史数据支持高分红预期。

分红是锁定70%的投资盈余，相当于与太平‘共命运’，国家经济越好，您的收益越高。

客户异议4：期限太长
时间长是优势、靠时间获取稳健收益，时间长是满足需求，建立投资纪律；时间长，

但并不影响应急流动性，保险解决的是被动收入的问题，而不是收益的问题。

利率下行时代，期限越长，帮你锁定的利率周期就越长。



客户异议5：股市现在有行情了，不考虑买保险了

牛市是普通投资者亏钱的主要原因，只是过程中赚过钱，而不是最后赚到钱。走的远，比走的快重要！

有时候一个“稳定的低收益”比“波动的高收益”更有增长潜力

收益与风险成正比，收益与认知成正比

保险产品的安全来自于保险公司的安全，理财产品的安全来自于底层资产的安全

客户异议6：保险的收益跑不赢通胀
中国现在主要问题不是通胀，而是通缩，不是物价上涨，而是消费降级

就算未来是通胀，对大部分人来讲跑赢通胀根本不是靠金融投资，而靠的是你的主业

如果要靠金融投资跑赢通胀，在当下的环境下你必须要冒很大的风险，你要去赚风险的钱

现在投资策略叫宁可错过，绝不犯错，没跑赢通胀没关系，别踩坑踩雷才是第一位重要的



客户异议7：保险已经配置很多了

过去您配置的保险产品都配对了，很多客户后悔当时没有多配一些

目前市场是资产荒，好的投资产品越来越少，特别是稳健收益产品利率都在下行

目前保险产品占您整体资产比重不算高，发达国家（如美国）保险占比20% 

目前保险产品的预定利率马上又要下降了，也是且买且珍惜



《关于建立预定利率与市场利率挂钩
及动态调整机制有关事项的通知》



2025年1月10日，国家金融监督管理总局下发《关于建立预定利率与市场利率挂钩及动态调整

机制有关事项的通知》

两个邀约重点
邀约重点一：通知中提出未来保险利率动态调整，这是保险历史上第一次强调了未来保险产品

的预定利率变化，所以对于每一个投资者来讲，不仅对他过往的保险产品可能会有影响，对未

来的自己的理财方向也会有影响，每个客户都应该知晓这个政策。

一个文件

邀约重点二：这是行业最重大监管的文件，我作为保险的从业人员，也受监管，也有责任要求。

监管要求所有的客户都需要告知，确保每个客户都知道，这个月我要请10个客户到场要确认。



问题二：你把这个通知书微信发给我，或者你寄给我签个字。

这是行业监管对我们的要求，要求我们的每个客户必须到保险公司现场来签署。

光签字是不够的，还要现场扫码上传。

两个方面原因，第一你有知晓的权利，第二我有宣传的义务，所以邀请你**月**日，安排下时间到

公司来现场签署，这对于你未来作为投资者是非常重要的一个文件。

你的保单需要到现场，由我们工作人员来帮你解读，告知你保单的状况

两个拒绝处理

问题一：那我以前买的保险，以后利率也会浮动吗？



累计领取

720万

养老年金：
20万× 36次=720万元

500万投入从未枯竭

从65岁开始补充
每年领取20万养老金

101岁账户余额：542万

3    90岁时余584万

2 80岁时余616万

1 70岁时余639万

封闭期

15万15万 15万15万

等待期
· · · · ·

注 ：案例演示以3%假定结息利率演示

50-57岁
00岁65岁

· · · · ·
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给客户一个

不得不来的理由



学

以

致

用

知

行

合

一

感 谢 聆 听

T H A N K S ！


